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Définir Votre Projet Entrepreneurial
avec le Bon Mindset

Cher entrepreneur, chére entrepreneuse,

Que vous soyez sur le point de créer votre entreprise, d'en acquérir une, ou
de transmettre celle que vous avez batie, vous étes a l'aube d'un voyage
transformateur.

Ce guide n'est pas qu'un simple manuel technique ; c'est une invitation a
embrasser une nouvelle fagon de penser, d'agir et d'étre.

L'Importance du Mindset Entrepreneurial :

Le succes en affaires ne dépend pas uniquement de vos compétences
techniques ou de votre expertise dans un domaine. Il repose
fondamentalement sur votre état d'esprit - votre "mindset".

Un mindset entrepreneurial puissant vous permettra de :

1.Voir les opportunités la ou d'autres ne voient que des obstacles.

2.Persévérer face aux défis inévitables.

3.Apprendre et vous adapter rapidement dans un environnement en
constante évolution.

4.Inspirer et motiver les autres a vous suivre dans votre vision.

Trouver Votre Ikigai Entrepreneurial.

Pour véritablement réussir et trouver I'épanouissement dans votre projet
entrepreneurial, il est crucial d'aligner votre démarche avec votre "lkigai",
ce concept japonais qui signifie "raison d'étre".

'Ikigai se trouve a l'intersection de quatre éléments clés :

Ce que vous aimez (votre passion)

Ce en quoi vous excellez (vos compétences)

Ce dont le monde a besoin (votre mission)

Ce pour quoi vous pouvez étre rémunéreé (votre vocation)

En appliquant le concept d'lkigai a votre projet entrepreneurial, vous vous
assurez non seulement de créer une entreprise viable, mais aussi de
construire quelgue chose qui vous apportera une profonde satisfaction
personnelle et un impact positif sur le monde.
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COMMENT UTILISER CE GUIDE : @

A travers les pages qui suivent, vous découvrirez des concepts pratiques et

actionnables pour votre projet. Pour chaque point abordé, vous trouverez
une explication claire du concept, suivie de 3 actions concrétes a mettre en

ceuvre pour garantir votre réussite.
Notre approche se structure autour de piliers essentiels :

1.Clarifier vos objectifs
2.Aligner vos actions avec votre projet.
3.Développer un mindset résilient et adaptable

4.Prendre des décisions éclairées a chaque étape

Nous vous encourageons a aborder ce guide avec un esprit d'ouverture et
de curiosité. Chaque section mérite une réflexion approfondie. La lecture
seule ne suffit pas, la transformation vient de I'action. C'est pourquoi nous
concluons ce guide par une invitation a franchir la prochaine étape : une

consultation personnalisée avec I'un de nos experts.
Cette consultation vous permettra de :

o Affiner votre projet
e |dentifier les points forts et les axes d'amélioration.

e Elaborer un plan d'action concret et personnalisé

Votre parcours est unique et mérite un accompagnement sur mesure. Notre
réle est de vous guider, vous challenger et vous soutenir a chaque étape.
Tournez cette page, et engagez-vous dés maintenant.

Avec toute ma confiance en votre réussite,

Joél DESCHAUME
Expert en Stratégie Entrepreneuriale
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INTRODUCTION

Vous découvrirez comment identifier les tendances
du marché, cibler efficacement votre clientéle et
evaluer la concurrence.

En outre, nous vous fournirons des outils pratiques
pour elaborer une stratégie marketing adaptée et
définir des objectifs précis. Grace a une planification
minutieuse et a une compréhension approfondie du
contexte local, vous serez mieux équipé pour
prendre des décisions éclairées.

Restez attentif aux évolutions économiques et
sociétales, et n'hésitez pas a ajuster votre approche
en fonction des nouvelles données. Votre succeés
dépendra de votre capacité a innover et a vous
adapter aux besoins changeants de votre marchée.
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O 1ANALYSE DU TERRITOIRE

ET DE LA ZONE DE CHALANDISE

Pourquoi ?

L'analyse de votre emplacement est cruciale pour le
succés de votre entreprise, influencant votre capacité a
attirer et fidéliser la clientéle tout en optimisant les codlts
opérationnels. Une étude approfondie examine les facteurs
clés : démographie locale, pouvoir d'achat, concurrence,
accessibilité et infrastructures environnantes.

La pertinence de votre localisation impacte directement
votre attractivité commerciale et la fidélisation client. Un
bon emplacement génére un flux naturel de clientéle, réduit
les efforts marketing et crée une dynamique positive.
L'impact sur vos colts d'exploitation est crucial : loyer,
charges, couts logistiques et de personnel varient selon la
zone. Une implantation stratégique optimise votre structure
de codts et votre rentabilite.

Cette analyse est un investissement stratégique pour

garantir le développement et la croissance de votre
entreprise.
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Actions a mettre en place:

1- Définir votre zone de chalandise

o ldentifier les périmetres primaire, secondaire
et tertiaire

o Calculer les temps d'acceés et les distances

o Analyser les flux de circulation et la visibilité

2- Etudier la démographie locale

o Analyser la population (age, CSP, revenus)
o Evaluer les tendances démographiques
o ldentifier les projets d'urbanisme futurs

3- Examiner I'accessibilité

> Evaluer les accés routiers et transports en
commun
o Vérifier les possibilités de stationnement

o Analyser les flux piétonniers @
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‘:’::!: ANALYSE DE LA

CONCURRENCE LOCALE

Pourquoi ?

L'analyse approfondie du marché local et de Ia
concurrence constitue le socle fondamental de toute
stratégie d'entreprise performante. En cartographiant
précisement ['écosystéme commercial de votre territoire,
vous dévoilez les opportunités inexploitées et les niches
porteuses. Cette démarche méthodique révéle non
seulement les forces et faiblesses de vos concurrents,

mais également les attentes spécifiques de votre clientéle
cible.

Cette connaissance fine du terrain vous permet d'affiner
votre positionnement distinctif et d'élaborer une proposition
de valeur unique. Les insights récoltés guident vos
décisions stratégiques, de l'adaptation de votre offre aux
choix d'implantation géographique, en passant par votre
politique tarifaire.

C'est sur ce diagnostic territorial que se construisent les
fondations solides de votre réussite entrepreneuriale.
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Actions a mettre en place :

1- Cartographier la concurrence

o ldentifier les concurrents directs et indirects
o Analyser leur positionnement et offre
o Evaluer leurs forces et faiblesses

2- Etudier leur performance

o Estimer leur chiffre d'affaires
o Analyser leur politique de prix
o Observer leur fréquentation

3- Identifier les opportunités
o Repérer les besoins non satisfaits

o Analyser les tendances locales
o Détecter les niches potentielles

(T
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E:I'UDE DU POTENTIEL
ECONOMIQUE LOCAL

Pourquoi ?

L'étude du potentiel économique local constitue le socle
fondamental de toute stratégie d'implantation d'entreprise.
Cette analyse approfondie permet d'évaluer avec précision
la capacité du territoire a soutenir et a faire prospérer votre
activite.

En examinant les indicateurs économiques clés, les
tendances sectorielles et |la dynamique locale, vous
construisez une vision claire de la viabilité de votre projet.
Cette démarche méthodique vous permet d'anticiper les
evolutions du marché et d'adapter votre stratégie en
conséquence. Les données reécoltées alimentent vos
prévisions financiéres, offrant une base solide pour vos
projections de croissance et votre plan de développement.
Un diagnostic territorial minutieux devient ainsi votre
meilleur allié pour sécuriser vos investissements et
optimiser vos chances de succeés.
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Actions a mettre en place :

1- Analyser le tissu économique

o Etudier les entreprises locales
o ldentifier les pdles d'activité
> Evaluer la santé économique du territoire

2- Examiner les indicateurs économiques

o Taux de chémage local
o Niveau de vie moyen
o Dynamisme immobilier

3- Identifier les projets structurants
o Projets d'aménagement futurs

o Développements économiques prévus
o Evolutions réglementaires anticipées

(T
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ANALYSE DES BESOINS
ET ATTENTES DU MARCHE

Pourquoi ?

L'analyse du potentiel économique local représente la

pierre angulaire de toute stratégie d'implantation
d'entreprise.

Cette partie de I'’étude minutieuse permet d'évaluer avec
précision la viabilité d'un projet entrepreneurial en
décryptant les dynamiques territoriales. En scrutant les
indicateurs socio-économiques, les tendances sectorielles
et le tissu entrepreneurial existant, elle fournit une vision
nette des opportunités et des risques du marché local.

Cette approche méthodique ne se limite pas a un simple
instantané : elle anticipe également les évolutions futures
du marché, ce qui permet d'ajuster les prévisions
financiéres et d'optimiser le positionnement stratégique.
C'est un outil décisionnel essentiel qui sécurise

I'investissement et augmente les chances de succes du
projet.
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Actions a mettre en place:

1- Réaliser des études qualitatives

o Interviews de clients potentiels
o Focus groupe
o Observation terrain

2- Mener des études quantitatives

o Sondages en ligne
o Etudes de flux
o Analyse des données locales

3- Analyser les tendances
> Evolutions des comportements

o Nouvelles attentes consommateurs
o Innovations sectorielles

(T
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O 5 EVALUATION DES

CONTRAINTES TECHNIQUES
ET REGLEMENTAIRES

Pourquoi ?

L'évaluation approfondie des contraintes techniques et
réglementaires est un élément essentiel de toute étude
d'implantation. Cette analyse agit comme un radar,
permettant de détecter en amont les obstacles qui
pourraient menacer le projet. En examinant le cadre
juridique local, les normes environnementales et les
exigences techniques spécifiques, vous créez un bouclier
protecteur pour votre investissement.

Cette approche méthodique offre I'avantage d'anticiper et
de budgétiser avec précision les ajustements nécessaires,
tout en optimisant les colts d'installation des la phase de
conception. En identifiant les contraintes structurelles,
urbanistiques et réglementaires, nous évitons les pieges
colteux et les retards nuisibles, tout en assurant la
conformité totale du projet avec son environnement légal et
technique.

Cette anticipation stratégique transforme les contraintes en
occasions d'optimisation, garantissant ainsi la viabilité et la
durabilité de votre implantation.
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Actions a mettre en place :

1- Vérifier les contraintes urbanistiques

o PLU et reglements locaux
o Autorisations nécessaires
o Normes a respecter

2- Evaluer les colts d'aménagement

o Travaux nécessaires
o Mises aux normes
> Equipements spécifiques

3- Identifier les contraintes opérationnelles
o Horaires d'ouverture possibles

o Contraintes de livraison
o Gestion des nuisances

(T
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SYNTHESE ET
PRISE DE DECISION

Pourquoi ?

La synthese et I|a prise de décision constituent
I'aboutissement d'une étude d'implantation locale et d'une
analyse de marché.

Cette étape finale convertit une multitude de données
complexes en conclusions exploitables. En rassemblant
des informations clés sur la démographie, la concurrence,
les tendances locales et le potentiel économique, elle
permet d'évaluer de maniére objective la faisabilité du
projet.

Cette étude, et votre prévisionnel financier, deviennent un
outil stratégique précieux, facilitant la communication avec
les partenaires financiers et les parties prenantes. Elle
pose également les fondations d'un plan d'action réaliste,
mettant en lumiére les opportunités et les défis.

Plus qu'un simple résumé, c'est une véritable boussole

décisionnelle qui guide les choix d'investissement et
oriente la stratégie d'implantation.
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Actions a mettre en place :

1- Etablir une matrice décisionnelle

o Lister les critéres clés
o Pondérer leur importance
o Noter chaque aspect

2- Calculer le potentiel commercial

o Estimer le chiffre d'affaires possible
o Evaluer les parts de marché accessibles
o Projeter la rentabilité

3- Définir un plan d'action
» Etablir un calendrier

o ldentifier les actions prioritaires
o Prévoir les ressources nécessaires

(T
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CONCLUSION

Une étude d'implantation et de marché réussie demande
rigueur, méthode et objectivité. C'est un investissement
essentiel qui influencera considérablement le succes de
votre projet.

N'hésitez pas a solliciter I'aide de professionnels pour
certains aspects techniques ou pour valider vos analyses. La
reussite d'une étude d'implantation et de marché repose sur
une approche meéthodique ou chaque détail a son
importance. A I'image d'un architecte qui établit les
fondations d'un batiment, cette analyse représente le socle
sur lequel reposera votre projet entrepreneurial.

La précision des données recueillies, associée a une
interprétation objective, éclaire le chemin vers des décisions
stratégiques éclairées.

Bien que cette phase préparatoire puisse prendre du temps,
elle est déterminante pour la viabilité future de votre
entreprise. Etant donné la complexité des éléments a
évaluer, l'expertise de professionnels expérimentés peut
s'avérer bénéfique, notamment pour peaufiner les aspects
techniques ou confronter vos analyses a un regard extérieur
avisé. Cette collaboration enrichit votre réflexion et renforce
la solidité de vos conclusions, augmentant ainsi vos chances
de succes.
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Check-list de Validation :

Analyse du Territoire

Zone de chalandise définie
Données démographiques analysées
Accessibilité évaluée

Etude Concurrentielle

Cartographie concurrentielle réalisée
Forces/faiblesses identifiées
Positionnement défini

Analyse des Besoins

Etudes qualitatives réalisées
Enquétes quantitatives menées
Tendances analysées

Evaluation Technique

Réglementations vérifiees
Colts estimés
Contraintes identifiées

Analyse Economique

Potentiel chiffré
Budget établi
Rentabilité projetée

Synthése

Matrice décisionnelle complétée
Plan d'action défini
Alternatives envisagées
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@ Concrétisez votre projet :

Votre Consultation découverte en 3 clics:

B} Choisissez votre créneau
P31 Remplissez vos coordonnées
K3 Confirmez votre RDV

Prendre RDV

45 minutes d’échange avec un de nos Consultants pour :

o Exposer votre vision
e Explorer les opportunités
o Définir votre plan d'action

Accompagnement personnalisé | Sans engagement | Offert ( Valeur 250 € HT )
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4 Rue des Bonnes Gens
68100 MULHOUSE - France
Tel: +33 07 658214 00
www.transitionpartner.fr
contact@transitionpartner.fr
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